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Euromiljonairs talrijk
ondanks beursmalaise

‘Private bankers moeten psycholoog zijn’

(tijd) - De beursmalaise mag dan welig tieren, de Belgen blij-
ven een rijk volk. ‘90.000 gezinnen hebben financiéle beleg-
gingen van ten minste 1 miljoen euro.’ Dat becijfert Bernard
Coucke, de voorzitter van de Belgische vereniging van Advi-
seurs globale Vermogensplanning (ACP-VAV). Hij stelt dat
private bankers hun klanten meer dan ooit op een psycholo-
gische en gevoelsmatige manier moeten benaderen.

Coucke benadrukt dat de ra-
ming over de financiéle beleg-
gingen van de gezinnen er een is
bij gebrek aan betrouwbare sta-
tistische gegevens en vooral in-
gegeven is door de praktijkerva-
ring. ‘De schatting houdt geen
rekening met de onroerende ei-
gendommen en bijvoorbeeld de
waarde van kunstcollecties.’ Zijn
schatting impliceert dat 2 pro-
cent van de Belgische gezinnen
samen financiéle beleggingen
van minstens 90 miljard euro be-
zitten. De Nationale Bank van
Belgié (NBB) raamt dat de finan-
ciéle beleggingen van alle Belgi-
sche gezinnen zo'n 780 miljard
euro bedragen. Dat betekent dat
2 procent van de Belgische ge-
zinnen 12 procent van alle finan-
ciéle activa in handen hebben.

De ACP-VAV is goed voor min-
stens 80 procent van de private-
bankingmarkt in Belgié en biedt
globale financiéle oplossingen
voor vermogende beleggers. De
ACP-VAV werd in mei 2000 opge-
richt om toe te zien op de kwa-
liteit van de dienstverlening aan

vermogende cliénten en om het
beroep van globale vermogens-
planner verder te structureren.
‘In tegenstelling tot in andere
landen was in Belgié voor ver-
mogensplanning nog geen dui-
delijke structuur aanwezig), stelt
Gérald Callebaut, de secretaris-
generaal van de ACP-VAV. De le-
den van de vereniging zijn ING-
BBL, MeesPierson, de private-
bankingdivisie van Fortis, Dexia
Private Banking, KBC-CBC, Bank
Degroof, BNP Paribas en Puilaet-
co.

Volgens Coucke en Callebaut
is een pyschologische benade-
ring van de cliéntele meer dan
ooit aangewezen. ‘De klanten
aan de overkant van de tafel heb-
ben door de slechte beurzen mo-
gelijk zware verliezen geleden en
moeten niet om de oren gesla-
gen worden met harde micro-
economische en macro-econo-
mische cijfers die op beterschap
wijzen. Een gevoelsmatige aan-
pak is vereist, aldus Coucke en
Callebaut.

DM

PRESS REVIEW FORTIS - 06/11/2002

12



